
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Camina Optisof es una herramienta creada para cubrir las 
Necesidades funcionales de una óptica, permitiéndole hacer más 
Sencilla la administración de su negocio y teniendo el control de 

Cada una de las actividades que se lleven a cabo. 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

Características Generales del Producto 
 
 
Ficha Cliente-Graduaciones 
 
Graduaciones, Cristales y Armazones vendidos, 
todo en un vistazo de manera clara e intuitiva. 
 
 
 
 
 
TPV de Ventas rápido 
 
Venda sus productos indicando vendedor, forma 
de pago, entregas a cuenta... 
 
 
 
 
 
Gestión de Almacén 
 
Características especiales de Cristales, 
Armazones... Actualice tarifas de los principales 
fabricantes. 
 
 
 
 
 
Más de 30 informes y Estadísticas 
 
¡Obtenga toda la información de su negocio! 
 

Cierre de Caja 
 
Cierre de Ventas del día. Arqueo y Fondo de Caja. 
 
 
 
 
 
 
Seguridad y Usuarios 
 
Adaptado a la LOPD (Ley Orgánica de Protección de 
Datos). 
 
 
 
 
 
Características Generales 
 
Funcione en Red o vía internet, realice copias de 
seguridad, envío de SMS, etc. 
 
 
 
 
 
 
Puesta en Marcha Gratuita 
 
Dispone de 1 mes de servicio de puesta en marcha 
Gratis. 

 
 
 
 

 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

Módulos del Producto 
 
Módulos de Clientes-Pacientes 
 

 Lentes: Graduaciones, cristales y armazones vendidos. Todo en una misma pantalla de manera 
clara e intuitiva. Graduaciones ilimitadas y ordenadas por fecha más reciente. 

 Lentes de Contacto: Graduaciones, ficha médica, lentes vendidas, revisiones. 

 Audiometría: resultados Aéreos y Óseos. Gráfica Resultante. Audífonos vendidos. 

 Posibilidad de venta, consulta e impresión ventas anteriores. Descuento fijo por cliente. 

 Evaluaciones Optométricas y Evaluación Analítica de 21 puntos OEP. 

 Listados por clientes deudores, clientes preferenciales (total de ventas y ganancia), edades, 
próximas citas. 

 Filtro complejo de búsqueda para clientes, donde podrá localizarlos de manera fácil y rápida con 
cualquiera de sus datos. 

 Agenda de Citas para pacientes, con avisos. Marca de Vistas. Impresión. 

 14 tipos diferentes de mails. Indicación de que el cliente recibió el Mail. 

 Impresión de Tarjetas de Clientes de la Óptica. 
 
Módulos de Ventas 
 

 Gestión de Ventas y Facturación, ligada o no a ventas. 

 2 Series independientes de ventas. Series de Facturación y abonos ilimitadas. 

 Posibilidad de venta y facturación de artículos no incluidos en almacén, así como el uso de 
Pistola Lectora de Código de Barras para mayor agilidad. 

 Ticket de Devolución en forma de Vales para el cliente así como Tickets de Regalo. 

 5 Tarifas de Venta. 

 Selección de hasta 2 Formas de Pago en el ticket (por ejemplo contado y tarjeta). 

 Inserción de Pagos Diferidos y gestión de la deuda del Cliente en la misma ficha. 

 Gestión de Encargos: con control de entrega, conversión a venta, pedido a proveedor, 
graduación, armazón... 

 Listado de Facturas, Cajas, Ventas (por periodo, día, producto, vendedor y proveedor), 
garantías... 

 Estadísticas Gráficas de ventas por forma de pago, por día del mes, de la semana, meses con 
comparativa anual... 

 
Módulos de Almacén 
 

 Gestión de almacén con cuatro tipos de artículos: Cristales, armazones, pupilentes y varios. 

 Listados de productos por bajo mínimos, por proveedor, valoración del almacén (con detalle de 
cada familia), por fecha de entrada y salida... 

 5 Tarifas de Venta, con precio actual y anterior. 

 Control en todo momento de cualquier artículo que se encuentre bajo mínimos, siendo avisado 
el usuario por pantalla. 

 Inventario-Recuento de Existencias: para realizar el recuento de manera rápida y comparar con 
el inventario teórico. 

 Impresión de Etiquetas de código de barras para los productos. Acepta impresoras especiales 
para etiquetado Eltron y Zebra. 



 

 Importación de Tarifas de Fabricantes: Prats, Carl Zeiss, Servilens, Hoya, Eurovisión... 
 
Módulos de Compras 
 

 Recepción de compras con actualización de almacén y precios. Control de fechas de 
vencimiento, con importe y marca de si está pagada o no. Recargo de Equivalencia. Facturación 
de Notas y Pedidos. 

 Realización de Notas de Compra a Proveedor. 

 Generación de Pedidos a Proveedor. Realización de Notas o Facturas a partir del pedido, con 
entrega parcial del material. 

 Envío de Pedidos On-Line al proveedor. 

 Informes de compras entre fechas, por proveedor, por producto, vencimientos pendientes... 
 
Módulos de Ficheros 
 

 Mantenimiento de Ficha de Proveedor, Doctor, Óptico y vendedor. 

 Realización de consultas y listados. 

 Gestión de Usuarios, con permisos y contraseña de acceso. Asignación de Vendedor por defecto 
al usuario. 

 
Módulos de Contabilidad 
 

 Gestión de Contabilidad de Gastos e Ingresos. Informes entre fechas y por concepto. Listado del 
Modelo 347 informativo. 

 Arqueo de Caja. 

 Cierre de Caja diario detallado y múltiples informes. 
 

Versión PRO 
 

• Muti-Empresa. Se pueden crear hasta 99 Empresas compartiendo información. 
• Multi-Almacén. Gestiona múltiples almacenes para control de existencias. 
• Examen de Binocularidad. Evaluación de la Acomodación. 
• Biomicroscopía. Examen de lámpara de hendidura. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

Requisitos Mínimos 
 

• CPU Intel Pentium II 500 MHz 
• 512 Mb RAM 
• Microsoft® Windows® XP 
• Disco Duro con 10 Gb libre 
• Cd-Rom 52x 
• Ratón 
• SVGA 800x600 Resolución 

 
Requisitos Recomendados 
 

• CPU INTEL Core 2 Duo 1,8 GHz 
• 2 GB RAM 
• Microsoft® Windows® XP SP3 
• Disco Duro con 40 Gb libres 
• Grabador DVD 
• Ratón 
• SVGA 1024x768 Resolución 
• Cajón Portamonedas a Impresora Tickets Paralelo 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Para mayor información llamar al 
(55)5292 3989 ó visítenos en 

www.enitma.com 
www.caminasoftware.com 

http://www.enitma.com/
http://www.caminasoftware.com/

